PLANEACION MENSUAL DESARROLLO DE ACTVIDADES DE APRENDIZAJE POR INSTRUCTOR

INSTRUCTOR : EDWIN HOYOS GARCIA
No CEDULA: 18617634

MES: DICIEMBRE

AMBIENTE DE DIAS
FECHA DE EJECUCION (s.'lm?ﬁs FORMACION (MARQUE CON X LOS DIAS DURACION
CFA";:’:: COMPETENCIAS LABORALES RESULTADOS DE APRENDIZAJE ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE (CODIGO O NOMBRE), LABORADOS) :s;:"m;z:
_INiclo TERMINA INICIO | TERMINA |Si el grupo es atendido| |y | MAR| MIE | JUE | VIE [ SAB|DOM (HORAS)
dialmes/afio dialmes/afio virtual cologue el link)
| RAP 1-PLANEAR LAS ESTRATEGIAS DE MARKETING EXPERIENCIAL ACORDE ALA | RAP 1- PLANEAR LAS MARKETING
Vender productos y Servicios |marcay sus CLIENTES ESTRATEGIAS DE MARKETING EXPERIENCIAL
de acuerdo con las RAP 2- APLICAR LAS ESTRATEGIAS DE MARKETING EXPERIENCIAL PARA EL EXPERIENCIAL ACORDE A LA
3376707 y 7:00 15:00 X 8
necesidades del POSICIONAMIENTO DE LA MARCA MARCA Y SUS CLIENTES 111212025 111212025 PARA
. - . POSICIONAMI
cliente y objetivos comerciales RAP 2- APLICAR LAS
ESTRATEGIAS DE MARKETING ENTO
£9VTUTUSO NEGUUTAR REALIZAR EL PROCESO DE VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS APLICANDO trabajar técnicas de negociacion
PRODUCTOS Y SERVICIOS |r¢cnicas DE ARGUMENTACION y de cierre de ventas.

SEGUN CONDICIONES DEL |y CIERRE DE VENTAS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN mapear la disponibilidad de TECNICAS DE
3401732 7:00 13:00 " X| X| X[ X[ X 40

MERCADO Y PRODUCTO O SERVICIO EN UN producto y condiciones de 212/2025 | 1012/2025 NEGOCIACION

MERCADO ESPECIFICO , CONFORME A LAS POLITICAS DE VENTAS Y LOS TERMINOS [entrega a los clientes, a través
~Ao NE 1 A caanneoa |DE NEGOCIACION del sistema de i 6
TV TUIU INE ST REALIZAR EL PROCESO DE VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS APLICANDO trabajar técnicas de negociacion

PRODUCTOS Y SERVICIOS |r¢cyicas pe ARGUMENTACION y de cierre de ventas. TECNICAS DE

3401743 | SEGUN CONDICIONES DEL |y CIERRE DE VENTAS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN mapear la disponibilidad de 11/12/2025 | 18/12/2025 7:00 13:00 NEGOCIACION X | X[ X|X|X|X 40
MERCADO Y PRODUCTO O SERVICIO EN UN producto y condiciones de
........ Stiransac sy s animcsc nevrsrmae oo smne |

TOTAL 88




